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Beneficios de INES

« Facil de utilizar

* Acceso en cualquier
momento y lugar

« Rapida implementacion

« Seguridad garantizada

* Sin inversion
en infraestructura

« Solo una cuota mensual

“INES ha satisfecho nuestras
expectativas ya que a partir
de suimplementacion hemos
logrado auditary medir las
acciones de marketing em-
prendidas,y en general aportar
un entorno de interaccion simple
entre los distintos actores de
nuestra plataforma comercial”.

Daniel Saez

ASPA - Argentina

f hes

A hytime. Ah?w.ﬁ EFE

INES.MarketingManager

Gestion de Marketing

La clave del éxito comercial de su empresa pasa sin lugar a dudas por la puesta en practica de
acciones de marketing bien dirigidas y segmentadas. INES.MarketingManager le permite elaborar,
lanzar, supervisary evaluar la eficiencia de sus campanas.
Precisamente, este modulo le brinda la posibilidad de realizar una correcta segmentacion multicri-
terio. Usted podra crear y planificar sus campafas de la manera mas facil, midiendo su retorno de
inversion en tiempo real. Las estadisticas y cuadros de mando le permitiran ademas analizar mas
detalladamente los resultados obtenidos.

INES.MarketingManager, es la herramienta mas simple y eficiente para transformar sus oportunidades
comerciales en negocios concretos.

Beneficios

Funcionalidades

Areas involucradas

* Planifique rapidamente
una accion de marketing
(emailing, phoning, feria...)

* Analice las estadisticas
de todas sus campaiias

» Adapte facilmente sus
mensajes comerciales

« Explote al maximo toda
la informacion sobre sus
clientes actuales y
potenciales para encaminar
nuevas acciones y concretar
mas y mejores negocios

Incluye todas las
funcionalidades de
Contact Manager mas:

Primer contacto

» Captacion de “webleads”
integrado a su sitio web.

» Segmentacion de sus
contactos

* Gestion y seguimiento de
campaiias: buscadores/
emailing/SMS/Fax/Tele
Marketing

Prospeccion

» Captacion, seguimiento
y valoracién de clientes
potenciales

* Integracion total con el
ciclo de ventas

Analisis

* Analisis de campaiias:
estadisticas de apertura/
clics/ indice de respuesta

¢ Seguimiento presupuestos
elaborados a partir de una
campania

* ROl 'y enlaces con sus
negocios actuales y potenciales
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Equipos de Marketing

* No deje escapar ninguna
oportunidad

¢ Implemente campaiias
multicanal

» Aumente el prestigio de
su empresa

¢ Identifique mas y
mejores proyectos

Responsables comerciales

y Directores

* Controle la actividad de
su equipo

* No deje ningtin pedido
sin procesar

« Distribuya el trabajo en
funcion de prioridades y
potencialidad

Call Centers y servicios

tercerizados

« Facilite el trabajo
cotidiano de su equipo

« Disponga de estados
de sintesis

¢ Respete los
compromisos asumidos
en calidad y resultados



