
Votre réussite commerciale passe par des actions marketing ciblées. INES.MarketingMana-
ger vous permet d'élaborer, lancer, suivre et mesurer l'e�cacité de vos campagnes.  
Ainsi, ce module vous o�re la possibilité de réaliser une segmentation et un ciblage  
multicritère . Vous créez vos campagnes très simplement et mesurez directement le 
retour sur investissement.
Les statistiques et tableaux de bord vous permettent d'analyser plus en détails les résultats 
obtenus. INES.MarketingManager est le moyen simple et e�cace de tr ansformer vos 
prospects en a�aires.
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““INES nous apporte une  
meilleure visibilité sur 
l'évolution de nos ventes, ce 
qui nous permet d'anticiper 
d'éventuelles baisses de vente 
en adaptant notre politique 
marketing” .
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